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“90后”郭学谦，是一位典型的“梦想家”。
2016年，他将目光瞄准电商市场，与团队众

筹成立“龙谷青创产业园”，当年就实现了 2.3亿
元的产值总额；

2019年，他开发了“龙谷云上商城”APP，生
鲜配送服务覆盖龙泉 60%以上的乡镇（街道），创
造了近千万元的年度销售记录；

……
在互联网的浪潮中，他数次站在前沿，坚持

为自己一个又一个梦想，买单、奋斗。

梦想的启程

出生于 1994 年的郭学谦，是扛着麻袋踏入
大学校园的。这一年，他刚刚 19岁。

当同学们埋头在寝室彻夜打游戏时，他喜欢
待在图书馆里看书、坐在荷花池边发呆，或者花
2 元钱坐一趟公交车，“看看车窗外属于这个城
市的风景”。更多的课外时光，他是在“工作”中
度过的：每个月做两份兼职，月底能拿到 1000元
报酬，加上奖学金，到了年底可以存下 1万多元，

“这成了他人生中第一桶金”。
“每个月的生活费控制在 400 元，大学四年

没问父母要过任何一笔生活费。”如今回忆起来，
他特别感恩那段“克制”的时光，“锻炼了自己的
意志力”。

郭学谦的经商天赋，就在这个时候开始显
露。

大三那年，他跟着哥哥开始创业，将目光聚
焦在茶叶上。在郭学谦看来，茶叶是一种自带文
化内涵的商品，既有民族传统，又自带社交属性，

“利润空间一定有”。于是，在校期间，他学习理
论，研究茶文化，并建立了自己的鉴别标准：品相
色泽如何，味道正不正，耐不耐泡。到了寒暑假，
他转向市场“实战”，前往福建武夷山选购茶叶，
再借助网络平台出售。当地早市一般从清晨四
五点开始，所以前一晚，他通常不在酒店住宿，

“只在车里打个小盹儿，能省下一笔住宿费”。
因为要选购品质上乘的茶叶，他不仅要品

茶，还要“斗茶”——最多的一天，他品尝了多达
五六十款茶叶。因过度饮用，加上红茶具有降血
糖的功效，他甚至一度出现了低血糖的症状。此
后，他便养成了一个习惯：口袋里装几颗糖。

和茶叶打交道的日子里，他尝到了电商发展
的甜头，也抓住了电商时代的机遇。一个大胆的
梦想悄悄在他心里“生根”——

2016年年初，仍在上大学的他和团队以众筹
方式，在家乡龙泉租下 16000 平方米的园区，创

办了“龙谷青创产业园”。在 2幢厂房和 1幢办公
楼里，这个由 80后和 90后组成的年轻团队，开始
在火热的电商市场里风生水起。最初的主打产
品是龙泉宝剑，包括实用刀具和艺术刀剑。

“可以不懂商品属性，但要足够了解市场需
求”，这是郭学谦在采访中提及最多的一句话。

“可以说，我不会铸剑，也不懂技术。”谈及自己的
经商之道，他底气十足，“但我非常清楚地知道，
从生铁铸成刀剑，需要历经几万次锻打，客户想
知道宝剑的装具是什么，外鞘是什么材质，这就
是市场。”

产业园创办的第一年，产值总额达到 2.3亿
元，“年底就迎来了第一次分红”。

年轻人的梦工厂

龙谷青创产业园的一天，从园区 700多平方
米的仓储区开始。

这里摆放着清一色的红、白色置物筐，“每个
筐代表一个农产品生鲜配送点”。每天早上 5时
许，工作人员开始进行检查、打包、装筐，随后将
辣椒、白菜、哈密瓜等果蔬产品装上 10余辆冷链
保鲜车，再由“龙谷青创·快跑专线”专业团队进
行配送。当天 16 时前，所有产品将抵达龙泉
1745家门店及相应的乡镇网点。

这项产品服务，始于 2019年。
那一年，郭学谦开发了“龙谷云上商城”

APP，并与“多多买菜”服务平台签署合作协议，
不仅在龙泉市区范围内实现生鲜配送全覆盖，而
且延伸到龙泉市 60%以上的乡镇（街道），平均每
天的订单量达七八千单。

如今的产业园里，分布着电商园总部、创客
工场、物流云仓、初创孵化基地和大仓储展示中
心，不仅成为省级众创空间，还变成了年轻人创
业的“梦工厂”——为初创型年轻人提供产品、技
术，为经验型年轻人提供平台、服务，并且给出了

“入驻第一年免租”的福利。
期间被吸引的，就包括刘东晖。
大学毕业时，刘东晖卖过各种商品，兜兜转

转却一直没赚到钱，直到入驻龙谷青创产业园，
遇到了郭学谦。“起初，他什么都不懂，但干劲十
足。”郭学谦回忆道，经过选择，刘东晖最终将产
品选定为刀剑销售上。在团队的带领下，刘东晖
学习怎么找客户，怎么联系厂家，如何谈价格，怎
样把自己的产品变得更具优势。“那段时间，我们
一起吃快餐，一起睡办公室，一起把梦想一点点
变成现实。”在郭学谦心里，他们既是师徒，也是
一起奋斗的兄弟。

现在的刘东晖，已是一名风生水起的“电商
达人”。通过抖音和微信，行情稳定时他每天能
卖出六七百把菜刀，年销售额达两三千万元。不
仅如此，他代理的“龙谷云上”，已成为电商平台
的搜索关键词。从最初的单打独斗，到眼下拥有
近二十人的工作团队，刘东晖坦言：“梦工厂就像
自己的创业港湾，温暖、坚实，充满力量。”

一边摸索，一边积累经验，郭学谦乘着数字
经济的东风，开启自己的梦想之路。随着组织架
构的完善和销售规模的提升，他逐步丰富产品类
型，打造龙泉青瓷、龙泉宝剑、农特产品、竹木制
品、汽车空调配件五大行业特色产品，形成“产、
供、销、创”一体的产业链发展模式。

2019 年，他带领龙谷青年创客团队转型升
级，带动青年创业创新；2022 年，他牵头建立智

慧云仓储中心，累计收购生鲜农产品 134.7万斤，
带动 3000 余名农民增收……他深信，这是自己
的梦工厂，也将是更多人梦想落地的地方。

梦想的孵化

故事到这里，似乎可以画上圆满的惊叹号
了，但郭学谦并没停下来——因为梦想没有终
点。

在他心里，帮助他人孵化梦想，是一件了不
起又极富意义的事。

在产业园办公楼二楼，一面特殊的照片墙颇
为引人注目。照片里，有郭学谦在授课的镜头，
有年轻人在电脑前学习的画面，也有中年人扛着
相机拍摄样品的场景……故事要从 2018 年说
起。

这一年的 6月 15日，郭学谦挂职四川昭化区
团委副书记。次月，龙泉·昭化电商扶贫“飞地”
在龙谷青创产业园挂牌成立。随后，来自四川广
元的第一批 25名学员来到这里，进行为期 5个月
的免费电商专业培训。

他们的“班主任”，正是郭学谦。
为了迎接学员们的到来，他没少下功夫：重

新装修教室，给每人配备一台电脑，甚至每个人
的吃、住、行，也一并包揽了。为了更好地和学员
交流，他在教室边上腾出一间房，作为自己的卧
室。这样，他可以“每天第一个到教室，最后一个
关灯回家”。

学员最年轻的不到 20岁，年纪最大的，将近
花甲。他们之中，有的从来没接触过电商，有的
甚至找不到电脑开机的按钮。培训课上，郭学谦
像极了一名耐性十足的班主任：手把手教学员拍
摄产品，讲解照片的后期处理，操作视频的剪辑
流程，帮助他们将产品逐一上架到各自的电商平
台。为了更好地开展运营训练，他还给每个学员
发放了一笔启动资金，并给他们打了一剂“强心
剂”：“大胆去做，亏了算我的，赚了归你们！”第
一期最突出的学员，是一位叫侯兰的女孩，在培
训毕业当月，靠线上出售青瓷挣了 13万元。

就这样，学员一批接着一批来。从技能上的
零基础到“脑袋里的满载而归”，他们把一路的感
受写在了纸上：“大家推选我当组长，我再也不是
一个人”“我在这里看到了全新的世界”“还剩一
周，我要把更多的经验带回家乡”……这当中，

“谢谢”，是他们写下最多的两个字。
对郭学谦来说，2019年 12月 28日，是一个特

殊的日子。
这一天，他送走了第四批也是最后一批学

员，至此，100名学员全部顺利结业，这让郭学谦
有了一种“桃李满天下”的自豪感。

根据线下回访数据显示，毕业至今，仍有超
过 20%的学员在从事电商行业，所售卖的商品多
为昭化当地农产品及龙泉青瓷等，“生意还不
错”。听到这个消息时，郭学谦的嘴角会情不自
禁地微微上扬。

2020年，郭学谦的电商精准扶贫作为典型案
例，成功入选《中国样本——全国电商精准扶贫
案例与点评》一书。如此看来，郭学谦不仅是自
己的梦想家，也是他人的造梦者。

谈及最新的梦想，他希望，打造 100 个百万
富翁。

这个在大多数人看来有些“疯狂”的梦想，
“如今已完成了三分之一”。
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学员的培训心得
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龙泉宝剑是主打产品


