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手机、补光板、外加一张小桌子，构成了一个简易
的直播场景。在直播画面中，呈现在镜头前的既不是
美妆护肤品，也不是农村土特产品，而是一盆盆形态
优美、造型别致的小微盆景。

近年来，在当地政府的帮扶指导下，溶江乡的绿
植直播产业欣欣向荣，逐步发展成了“挖掘—培育—
销售”的产业化模式，带动域内闲置劳动力就业增收，
年收入超 6000万元。2021年，溶江乡获评“浙江省电
商镇”称号。

依托碧水青山，小绿植成就大产业，溶江乡走出
了一条“在家可就业，足不出户能致富”的产业发展之
路，有效助力乡村振兴。

直播电商培训走进农村

在或圆或方、造型各异的花盆中，种上花草，缀以
山石，再辅之适当的修剪，一盆盆形态优美、造型别致
的“微观盆景”就呈现在了镜头另一端的观众面前。

直播间里，主播娴熟地向观众推介自家培育的绿
植盆栽，不断有观众进出观看和点赞，时不时还有提
问咨询，好不热闹。

这是发生在缙云县溶江乡岩门村村民周夏菊家
的一幕，这样的直播她几乎每天都要做上一场，平均
下来一天的营业流水能有五六千元，日子紧张忙碌却
又幸福感满满。

类似的场景在溶江乡还有许多，方寸的镜头间传
递着的是村民们对美好生活的向往。

2020年，受疫情影响，许多村民待业在家，不少人
做起了直播带货。

溶江乡政府因势利导，成立了一个电商直播培训
教育基地，组织开展短视频直播创业人才培训，还多
次邀请电商专家前来指导绿植电商产业发展。

高级电子商务师朱伟如，是历次教育培训工作的
负责人。作为土生土长的溶江人，她清楚地知道家乡
的资源和优势所在，因地制宜制定出有针对性的学习
培训计划，“溶江乡依山傍水、林地遍布，村民们从小
就与连片的青山打交道，熟悉花草苗木的习性，那我
们就以这个为基础搞绿植直播。”

培训班的学员身份结构多样，既有全职宝妈，也
有返乡青年，甚至还有不少退役军人。他们虽然身份
不同，但强烈的学习意愿是相同的。针对学员们的情
况，朱伟如制订了实操应用为主、理论讲解为辅的课
程计划，手把手教授学员进行操作。

“有的学员适合做直播，我们就传授话术技巧以
及驾驭直播间氛围的能力。有的学员不敢面对镜头，
我们就引导他们去拍摄短视频、挂商品链接，大家都
能做得很好。当然也会教学员去做一些产品的选择
和数据的分析、产品挑选等。”对学员们的情况，朱伟
如十分了解。

干货满满的课程，吸引了十里八乡不少人前来
“取经”，每一期的名额都会被预约满。

在互联网的助力下，电子商务、直播带货就这样
走进溶江，飞入千家万户。

小直播承载大梦想

随着乡村振兴的大幕徐徐开启，越来越多的青年
选择返乡创业，1985年出生的丁利洋就是其中一位。

两年前，他和妻子闻洁还在杭州为生活忙碌奔
波，幼小的女儿无暇看顾，只得由老家的父母代为照

顾。“在她最需要父母陪伴的时候，我们不能够
在身边，挺过意不去的。”这种愧疚之情最终让
夫妻俩下定决心，回到家乡，回到孩子和父母
身边。

在堆积成山的快递包装箱中，我们见
到了丁利洋，他正忙着给一件件“宝贝”打
包。修剪、做保湿、缠绕保鲜膜，放入泡沫
箱、胶带封口，一道道步骤衔接得流畅自
然。“这些快递今天就要送到快递点发出
去。”丁利洋说。

闻洁和丁利洋的伯母也在一旁帮忙，
“现在打包的都是昨晚下的单，直播的话要
等到晚上了。”

晚上主持直播工作的是闻洁，她也是乡
里直播培训班的学员，“从杭州回来后，有段

时间我们都待在家里，心里难免有些慌张无
措。”闻洁坦言，“看到乡里有电商直播培训的

免费课程，抱着试一试的心态，就报名参加
了。”

经过系统性的课程，闻洁学到了专业化的直播
带货知识，现在的她面对镜头，能够娴熟地调动直播
氛围，控场带货游刃有余。

“平时一场直播能卖出多少单？”丁利洋说这要看
存货数量的多寡，还有直播的时长，“最多的一场直
播，一晚上就下了 400多单。”

小店铺也能做成大生意。闻洁和丈夫丁利洋粗
略合计了一番，自去年营业以来，收入已达百万元，这
让小夫妻喜出望外。

互联网里面的市场空间不容小觑，通过电商直播
走出困境，踏上致富之旅的还有岩门村村民李水旺。

点开李水旺家的网络店铺主页，能看到一张张精
美的商品实拍展示图，标注的售价从几十到几百元不
等,精心培育的植株甚至卖出过近万元的单价。

和丁利洋夫妇不同，李水旺从事小微盆景行业已
有多年。在进入绿植行业之前，他在义乌做过头饰品
批发生意。竞争愈发激烈的实体市场让李水旺的生
意经营越发困难。

一次偶然的机会，李水旺发现盆栽小绿植深受市
场喜爱，敏锐的市场嗅觉让李水旺意识到其中商机，
果断清理了义乌的批发生意，回到缙云鼓捣起了小绿
植。

“一开始我做的是‘还魂草’，它易侍弄，好养活，
比较好卖。”抓住商机的李水旺，在第一年就还掉了刚
回缙云时背负的 40 多万元外债，还实现了数万元的
盈利。

如今，李水旺经营的绿植品类早已不再单一，家
中布满了叫得出名字或叫不出名字的绿色小可爱，

“水杨梅”“水横枝（栀子花）”“黄荆”“黄杨”“老鸦
柿”……

“这个季节卖得最好的要属水杨梅，其次是水横
枝。”凭借丰富的经营经验，李水旺会根据季节和气候
的变化，主推不同的产品，“等到了秋天，我就会逐渐
把树萝卜这些绿植上架。”

李水旺花费数年时间，摸索“小微盆景”的种植、
培育等技术，在自家田地和庭院里开启了“掌上盆景”
的产业，并逐渐探路宣传、销售等经营模式。

在一步一步摸索中，李水旺的绿植事业越来越红
火。

“直播带货”助力乡村振兴

2020年以来的疫情影响了千千万万人，但也促进
了互联网电商经济的繁荣。

溶江乡顺势而为，把发展壮大绿植电商产业作为
促农增收的一个重要抓手，让网络平台成为创业致
富、推动乡村振兴的窗口。多次开展的直播带货培训
会，带动了全乡电子商务从业人员、有意从事网络直
播销售等创业者 200多人，有效解决了部分农村闲置
劳动力就业问题，增加了农民收入。

2021年，溶江乡被评为浙江省电商镇，其中大雅
畈、洪坑桥、岩门三个村入选 2021年度浙江省电子商
务专业村。

为进一步推动绿植电商产业发展，溶江乡创新建
设绿植电商创业园，逐步完善电子商务物流配送体
系、农村产品供应链管理体系、营销体系、乡村电子商
务服务站体系建设，并以创业园为核心，大雅畈、岩
门、洪坑桥三个省级电子商务专业村为重点，带动周
边区域农户的生产和就业，进一步拓宽农特产品销
路。

“小微盆景以其美观精致、便于携带、易于养护等优
点，成为市场追捧的新宠；未来，我们将继续组织举办相
配套的各类职业技能培训，带动更多的群众学习电商、
参与电商，不断提升电商富农的影响力，托起广大村民
的乡村振兴梦。”溶江乡相关负责人赵志华说道。

在互联网日新月异发展的当下，溶江乡创新思
维，积极开拓，借力电商平台，让村民足不出户在家门
口实现增收致富，为乡村振兴注入了新动能。
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培训课程现场。 朱伟如为学员颁发证书。

李水旺在直播。


