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见到“田妈妈”的时候，她正在忙。
见她穿着一身红色的大衣，戴着一副眼镜，看上去慈祥又温

暖。几个特殊的孩子围着她，跟她一起认真串着手中的“串
珠”。有不会的地方，“田妈妈”都会耐心地教他们。学会了新的
技巧，“田妈妈”会表扬他们，得了表扬孩子们会开心得手舞足
蹈。这样其乐融融又温暖的画面，在社区小小的工疗站里，一直
持续了 15年。
孩子们口中的“田妈妈”，叫田桂兰，今年 71岁，是一名中共

党员，已有 36年党龄，曾任重庆市大渡口区新山村街道沪汉社
区文兴一支部书记。
为解决残疾人的心理问题，2006年她牵头建立以残疾人康

复示范社区为依托、以手工编织为主、以工代疗为目的的残疾人
工疗站。16年的时间里，她指导残疾人及家长开展手编教学
2000多人次，编制手工作品 1100余件，用一针一线带动精神残
疾人“编织”出生活“新世界”，用满腔热情点燃残疾人希望之
火。2021年 10月，田桂兰入选“中国好人榜”。
“让‘孩子’们过上正常人的生活。”这是田桂兰给自己定的
目标。可是，把孩子叫来工疗站做什么呢？田桂兰自己也是摸
着石头过河，有过失败的尝试。
“一开始，工疗站请了一位编织老师，教他们编织中国结。”
田桂兰说。但很快，她发现孩子们逐渐不耐烦，有些甚至会突然
发脾气，把东西摔在地上。渐渐地，有些孩子退出了活动，回到
家后整天把自己封闭起来，病情更是没有好转。
田桂兰看在眼里急在心里。“编织中国结可能对他们来说太难

了，连她自己有手工基础，也学了好长时间。”田桂兰心里琢磨着。
找到问题症结，短暂消极后，彼时 55岁的田桂兰决定从“兴

趣”抓起。
为了能准确掌握孩子们的实际情况，她提前上网查阅资料，

每天独自乘坐公共汽车到每位残疾人家中，面对面与残疾人本
人和家属沟通。
有一次，田桂兰无意中在网上看到手工串珠，精美漂亮，买

的人还不少。“这不难啊。”对照网上的图片，田桂兰买来珠子和
细铁丝，尝试自己制作。二十分钟不到，一枝“花”便做好了。
随后，田桂兰就在工疗站里教孩子们学串珠。面对漂亮的

串珠，孩子们显得很兴奋，但学起来异常吃力。光是“直串”，田
桂兰已经记不清手把手教过多少次了。
因为长期照顾自己孩子的原因，田桂兰更懂他们，她小心翼

翼地保护着孩子们的自尊心，从“直串”到编出形状，由易到难，
几节实践课下来，孩子们的兴趣更浓了。
她趁热打铁，每天跟着视频学习串珠，与专业手编老师交流

心得，制定授课方案，再链接社区资源，每周两次开展手工编制
课堂。
“红灯笼、小金鱼、钥匙扣、十二生肖⋯⋯这些都是我们卖得
最火的。”田桂兰指着墙上挂着的串珠作品，自豪地介绍着，“每
次卖完，我们都要赶着再做一批出来。”
为了让孩子们能敞开心扉，融入社会，田桂兰带着孩子们和

他们亲手做的工艺品去参加各种义卖活动。她合理利用义卖的
收入，带孩子们出去玩，创造机会让他们多与人接触，锻炼胆量、
展现自我。同时，她还将剩余的义卖费用，除去成本开销后，分
给每一个参与手工制作的孩子，拿着自己的劳动所得，孩子们很
开心，也让他们慢慢重拾信心。

2019年中秋会上，田桂兰亲自为孩子们编排了一场诗朗
诵。“小杰很喜欢现在的手编课，他每周都去，自从有了田嬢嬢，
他性格开朗多了。现在的他都敢登台表演了。”小杰的母亲看着
孩子的转变，内心由衷地高兴。
残疾人工疗站的顺利进行，让孩子们愈发信任这个不是亲

人胜似亲人的田阿姨，大家都亲切地称呼她为“田妈妈”，这也让
田桂兰萌发了建立一支专业志愿队的想法。2019年，沪汉社区
新时代文明实践站建立，社区特意组建了以“巴渝巧姐”田桂兰
牵头的助残志愿服务队，并积极为其链接资源、搭建平台，让她
和孩子们能走到更广阔的天地中去。
这些年来，田桂兰每周二、四下午雷打不动按时到工疗站

“上班”，节假日带着大家一起旅行、做志愿者，不仅让残疾人学
员们生活得到了充实，个人能力得到认可，也让他们的获得感与
幸福感大幅提升。
“让他们树立自信、自立、自强的信心，创造机会让他们上台
表演，锻炼胆量、展现自我才能让他们真正得到社会认可。同
时，我也呼吁大家去理解他们，把歧视变为关怀，希望能通过小
小的我，从而提高身边人对精神残疾人的社会认同度。”田桂兰
边说边打开手机，准备将今天教给孩子们做的工艺品拍成视频
发到群里。

据中国文明网

田桂兰：
带动残疾人串出“新世界”

据新华社

所谓“无货源开店”，就是店铺经营者
没有现货，在网上找产品找货源，然后把货
源“搬运”到自己的店铺中，等有顾客下单，
店主再去上家下单，由上家来派单发货。
“一样的产品，一样的图片，卖得比别
家更贵，会有人买吗？”花费 6998元购买了
广州某公司“开店指导”服务的吴女士告诉
记者，她看到广告一开始也质疑，但后来被
“劝说”相信了。
她加了一个指导“老师”的微信，随后

被拉入一个开店群中。“老师”在微信群中
规定学员之间不允许互相加微信，还发了
成功开店学员的交易截图在群里——某茶
杯在批发网标价 3元，在淘宝网卖 20元；一
套茶具在批发网标价 500元，在淘宝网卖
1800元。
“我本来是不太相信的，但是‘老师’一

直在‘洗脑’，说不能简单把主图和简介搬
过来，还要会选品、会运营，‘开店指导’教
的就是如何运营。”吴女士告诉记者，她买
了开店套餐后，“老师”教她在 1688批发网
选品上传到自己的店铺。但是店铺没有流
量，“老师”又建议吴女士刷单，或者再花钱
购买增加流量的服务，甚至可以交钱找人
代运营。
吴女士认为教的开店流程网上都有免

费教程，不值这个学费，宣传的内容与上课
内容不符，于是提出退费要求。商家拒绝
退费，并称“店是不是给你开了？你是不是
学会上架商品了？”“出售的课程属于知识
付费产品，你已经学了足够的时长，没有生
意是你的问题。”
广州某传播公司技术部门负责人告诉

记者，开店“老师”所发的网店交易成功截

图，能够通过修图软件制作而成，实际上没
有多大参考价值。深圳市消费纠纷评审专
家、北京市东元（深圳）律师事务所律师邓
永也表示，如商家通过虚假图片误导消费
者，则涉嫌以无货源销售培训为名，行诈骗
或传销之实。

2022年 1月，哈尔滨市公安局打掉一个
电信网络诈骗团伙，该团伙以指导电商开
店为名，骗取客户的开店培训费、网店包装
费、代运营费，8个多月诈骗近千人，涉案资
金 500余万元。
杭州市消费者权益保护委员会秘书长

陈兆波提醒，市面上不少“无货源开店”广
告是以诈骗为目的；公众在遇到“躺着就可
以赚钱”之类的宣传标语时，一定要多个心
眼，谨防上当。

高价购买的开店“秘笈”，不过是“盗图抄店”

无本金、无囤货、无风险就能赚钱？
——揭秘“无货源开店”骗局

德耀中华德耀中华

记者发现，在网络平台上发帖称因“无
货源开店指导”上当受骗的不在少数，仅在
“黑猫投诉”上就有超过 1000条相关投诉。
记者联系上不少投诉维权者，发现“开店指
导”有多个套路。
——开店前：虚假宣传、诱导消费。陕

西的刘女士在快手上看到“帮开店、包货
源、教运营，仅需 39元”的短视频广告后，添
加了客服微信。随后客服在微信上提出要
收 388元报名费，费用包括对接货源、推广
指导、活动策划等。为博取信任，销售人员
还将公司的营业执照、获奖证书、店铺内实
景等图片视频发给刘女士，并提供了公司
的详细地址、400开头的热线电话。
刘女士认为可信度高便交了钱，等到

店铺要上架商品时，销售人员表示还需要
另外购买货源。刘女士认为店家涉嫌虚假

宣传、诱导消费，要求退费被拒。
刘女士在全国 12315平台进行投诉，几

天后，公司注册地市场监管部门回复表示，
“经查公司未在注册地从事经营活动”“已
依照相关规定，将其列入异常经营名录，进
行受限管理”“建议通过司法途径维护自身
权益”。
刘女士说，事情过去 4个月，钱没要回

来，网上还有很多人投诉该公司。
——开店中：上游货源接单不发货。

深圳的王先生在“开店指导”的推介下购买
了价值 1200元的批发网站货源，本想着接
单后直接要求批发商“一件代发”，但批发
商迟迟不发货，王先生的网店还被平台扣
分。
陈兆波说，有的“无货源店铺”，如果未

经相关货品方的授权或委托销售，也属于

侵权销售，并且这种销售模式在售后方面
会存在较大风险。
——开店后：被平台处罚下架商品。

广州的周先生同样是看到短视频广告后购
买了“开店指导”服务，指导“老师”教周先
生在电商平台选择一个商品，然后复制商
品链接和详情到自己的店里。然而，不久
后周先生的店就被淘宝网处罚了。
据了解，根据淘宝网的运营规则，对部

分卖家以不正当方式批量复制他人店铺内
的商品、通过购买他人店铺内商品完成自
己店铺内交易的行为，淘宝网会实施下架
全店商品、限制发布商品 7天等处罚。
在一些地方的市场监管部门工作人员

看来，“一键搬店”甚至跨平台复制店铺，属
于不正当竞争，会扰乱市场秩序，涉嫌违
法。

“开店指导”？都是套路

无需本金、不用囤货、没有风险，一部手机就能轻松当老板，在家动动鼠标就能

赚钱⋯⋯

近期，一种号称“无货源开店”的广告在一些社交平台和短视频平台兴起。这类

广告宣称，只要交几百元就能享受“开店指导”和“内部货源”，开店者通过赚取消费

者的“信息差”，从而实现“坐在家里收钱”。

世上真有这种美事吗？

北京盈科（杭州）律师事务所律师甘海
滨表示，网络兼职课程一直是诈骗的高发
领域，很多不法分子利用售卖课程、“带徒
弟”等模式，收取信息费、加盟费等费用，敛
取钱财。
专家表示，从商业模式上来看，也正是

由于电商平台法律责任落实不到位、不同
电商平台裁定尺度不一等因素，导致大量
不法分子有机可乘。
中国法学会消费者权益保护法研究会

副秘书长陈音江表示，“无货源店铺”没有
经过其他商家同意，通过擅自复制其他商
家商品信息的方式，把其他商家的商品“搬
运”到自己店铺销售，不仅涉嫌侵犯消费者

的知情权和选择权，而且涉嫌对其他商家
构成不正当竞争。
此外，对于实行“批零一体”的批发商

而言，通过特许经营模式委托被特许人销
售商品，法律上也有明确规定。甘海滨表
示，根据《商业特许经营管理条例》的规定，
拥有注册商标、企业标志、专利、专有技术
等经营资源的企业，以合同形式将其拥有
的经营资源许可其他经营者使用，特许人
应向商务主管部门备案，不能在网上简单
“搬运”。
北京孟真律师事务所律师舒胜来表

示，对于消费者而言，“无货源店铺”实际上
把自身经营风险转嫁到了消费者身上，消

费者付款后可能无法及时收到合格的商品
和服务。“无货源店铺”本质上是中间商，对
货源并不了解，如果售卖的产品可能存在
质量缺陷，他们需要承担产品质量责任；但
由于其没有相应的经济实力和专业实力，
往往难以提供售后服务、承担质量责任。
对此，陈音江建议有关部门加大监管

力度，从依法查处相关虚假广告入手，通过
消费者投诉等渠道及时发现问题线索，依
据反不正当竞争法进行查处。另外，电商
平台也应加强监管，增加对入驻商家的资
质审核、物流调查、货品溯源等，维护正常
的销售秩序，避免更多的消费者上当受骗。

堵住监管漏洞，避免消费者上当

田桂兰


