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03城事·重点

阅读提示

这些原本名不见经传的普通人通过互联网，吸引了众多粉丝，不仅通过带货改善了自
己的生活，也宣传了家乡的优质农产品和美丽风景。

近日，缙云首届电商直播大赛落下帷幕，在

为期 4个月的培训和比赛中，孵化了 233名主播，
为当地培养了一批农特产品、绿植产业直播人

才。值得一提的是，此次大赛期间，选手们的带

货金额累计超过 300万元。他们大多来自乡村，
有个体户、宝妈、传统手工艺人、返乡创业青年

⋯⋯这些原本名不见经传的普通人通过互联网，

吸引了众多粉丝，不仅通过带货改善了自己的生

活，也宣传了家乡的优质农产品和美丽风景。昨

天，记者采访了三位直播新秀，听他们讲述自己

的电商故事。

返乡青年沈伟武：
为乡亲们卖货，带大伙一起致富

两年前，一直在义乌做电商的沈伟武决定回

到缙云大洋时，遇到了家里人的强烈反对：“好不

容易上了大学，在城市里扎下根，为什么还要回

农村种地？”

为此，沈伟武和家人算了一笔账：电商主要

依赖物流，现在缙云发展越来越好，大洋到县城

的新路即将开通，以后越来越方便，况且老家的

生活创业成本更低，环境也更好。此外，农村山

货资源丰富，回乡发展拥有城市没有的机遇。

其实，在沈伟武的心里，还有另一重“乡愁”，“现

在国家都在号召年轻人回农村发展，我也想通过电

商为乡亲们卖更多的货，带大伙一起增收致富。”

回乡第一年，沈伟武瞄准了当地知名的高山

茭白，通过电商为乡亲们卖了 5万元的货。去年，
看到许多村民晒了笋干，沈伟武又找了渠道，帮

乡亲们卖了两千多斤笋干。

去年 9月，33岁的沈伟武报名参加了短视频
直播大赛，在所有人的努力下，他们组拿到了大

赛冠军，“电商直播给了普通人很多可能，对于偏

远山区的村民来说，直播更是一个展示和推销当

地农特产品的窗口。”

经过一段时间的集训后，沈伟武和妻子开了

两个账号，一个分享农村的日常生活，一个记录

大洋的美丽风景。“做视频最难的就是引流，每个

短视频都要精心构思，非常花时间。”但沈伟武却

沉浸在这份艰难的事业中，他说相比于其他地

方，丽水对电商直播的扶持力度很大，今年市里

又出台了鼓励电商发展的“一揽子”政策，这让他

对未来充满了信心。

“我们刚刚做完了冬笋的销售，正准备为今年

的茭白开售打物流和仓储基础。”如今沈伟武被选

为村干部，他也积极发挥自己的专业专长，为村民

拓宽农产品销路，“我和妻子即将迎来第一个宝宝，

希望他在美丽的大洋长大，成为乡村的传承人。”

宝妈施赛赛：
直播增加了收入，也找到了自信

自从去年 9月份接触电商直播后，38岁宝妈
施赛赛打开了新世界的大门：每天直播两个小

时，半年涨粉一万多，增收一万多元⋯⋯这个原

本围着 3个孩子转的家庭主妇，不仅为家里多挣
了钱，还自信了不少。

施赛赛是缙云县新建镇人，每天早上把孩子

送到学校，就去早市摆摊，贴补家用。“摆摊收入

不稳定，如遇到疫情集市关闭，就很长一段时间

不能出摊了。”施赛赛说，摆摊要经历风吹日晒，

非常辛苦，有一次她和朋友“吐苦水”，朋友告诉

她政府现在会定期举办电商直播培训，当主播带

货在家就能挣钱。

说者无心听者有意，缙云县首届电商直播大

赛开始时，施赛赛便去报了名。参赛后，主办方举

行了四天三夜的培训班，讲了很多直播和短视频

制作的干货。但对于零基础的施赛赛来说，一切

都特别困难。

“最难的就是视频剪辑，我们一开始对配乐、特

效等一窍不通，字幕打错了都改不过来。”施赛赛

说，她不止一次想过要放弃，但为了不给同组的学

员扣分，她还是咬牙坚持了下来，“那几天为了完成

作业，每天学习到夜里两三点，加上体质比较弱，还

中暑了，但在团队的鼓励下，我都挺了过来。”

为了巩固学习成果，施赛赛申请了一个抖音

号。“我从小喜欢唱歌跳舞，老师建议我先从娱乐

主播做起，再慢慢过渡到直播带货。”施赛赛说，

如今她的抖音号已有 1万多名粉丝，每次直播的
时候都有很多打赏。

比起额外的收入，更让施赛赛高兴的变化是

自己有了自信。“以前一直围着孩子转，好不容易

孩子都上学了，就觉得焦虑，甚至有点抑郁。”施

赛赛说，现在有了喜欢的事业，就有了一个明确

的目标，不仅心情好，而且觉得很有价值，“接下

来，我会继续运营自己的账号，未来可能会和专

业的公司签约，入驻电商直播产业园，成为一名

专业的带货主播。”

个体户麻央群：
奋斗“15个小时”，努力的样子挺美

在缙云县东方镇古楼村一个仓库中，陈列着

各式各样的商品：空气炸锅、高压锅、绞肉机、手

机支架⋯⋯仓库里，46岁的麻央群正在仓库里给
短视频平台的粉丝们介绍她的商品，在她接地气

的讲解下，观众们纷纷下单购买。

在直播卖货之前，麻央群做过微商、淘客，但

一直没有挣到什么钱。直到 2020年 6月，地摊经
济重新活跃在大街小巷，麻央群蠢蠢欲动，决定

摆地摊卖百货。

开始摆摊后，麻央群每周都在缙云壶镇、大

洋、新建几个集市之间辗转。搬货、运货、支摊位

都是她一个人负责。“之前在公园，很多人看到我

能撑起那个吊环都非常吃惊，我告诉他们都是自

己支摊位帐篷练出来的。”麻央群笑着说。

去年 4月，短视频直播带货在互联网上兴起，
麻央群为了给自己的摊位增加人气，也开始拍摄

一些短视频。和一般的主播不同，麻央群在视频

中说着一口地道的缙云话，吸引了很多观众的注

意。渐渐地，麻央群的粉丝数量突破了一万，来

找她买东西的人也越来越多。

现在，麻央群每天早上 5点半出门摆摊，下午
一两点回家，回家后就开始拍摄短视频，给顾客

打包、发货，一直忙活到晚上 11点，算下来每天工
作超过 15个小时。“好多朋友说我这两年起码老
了 15岁。”麻央群笑着说。
摆摊之前，麻央群留着一头长发，身材姣好，

偶尔穿着华丽的礼服做晚会主持。她喜欢唱歌

和旅游，经常去各地游玩。业余的时间还学过拉

丁舞，在比赛中拿过金奖。现在的她与之前的形

象几乎是天壤之别。但是麻央群从不后悔摆摊

卖货，“自己挣钱改善生活，不丢人！我觉得现在

努力生活的样子也挺美。”麻央群透露，现在每个

月的收入都能稳定在 2万元左右。

有人月入两万、有人找回自信⋯⋯电商直播为普
通人创造了更多可能

丽水人“玩”直播
开启共富新通道
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