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阅读提示

养老理财的发展，离不开政策的协
调与保障。专家建议，加快探索建立第
三支柱养老保险专属账户体系，对养老
金融产品采用降低整体税率、延期征税
等优惠政策，激发居民参与动力。

1元起购、中低风险等级、期限 5年以上，
我国首批养老理财试点产品日前正式发售。
总额度 400亿元的养老理财试点开闸，意

味着我国居民得以运用养老理财这一稳健安
全的工具实现财富保值增值，老百姓打理“养
老钱”的渠道进一步拓宽。
“目前，我国 60岁及以上人口达到 2.64
亿，养老金融需求巨大。我国居民存款已超 90
万亿元，可转化为长期养老资金的金融资产非
常可观。”银保监会副主席肖远企表示。业界
认为，养老理财试点将为养老金融全面发展探
索出一条新路。

养老理财试点开闸
居民投资渠道拓宽

随着我国人口老龄化加快，民众的“养老
焦虑”与日俱增。“养老钱”从哪里来？
我国养老保险体系包括三大支柱——基

本养老保险，企业年金、职业年金，个人养老金
制度和市场化的个人商业养老金融业务。个
人商业养老金融需求量巨大，但目前产品数量
少、规模小，亟待发力。
近年来一些金融机构尝试推出冠以“养

老”字样的理财产品，但绝大多数并不具备真
正养老功能，主要是一些短期的理财产品和投
资工具。甚至有一些非法金融机构，打着“养
老理财”的名义，进行非法集资和金融诈骗。
为此，监管部门加强监管，去年以来持续

清理名不符实的带有“养老”字样的理财产品，
目前多数金融机构已下架相关产品。
“堵偏门”的同时，开好“正门”。银保监会
结合国家养老或金融领域改革试点区域，选择
“四地四家机构”进行养老理财产品试点，工银
理财在武汉和成都、建信理财和招银理财在深
圳、光大理财在青岛，试点期限为一年。
试点开闸吸引了一批“尝鲜”的人。48岁

的罗女士 6日一早来到建行深圳市分行营业
部，为自己和家人购买了三份养老理财产品。
“这是监管部门推行的首批养老理财试点产
品，我买的产品本身也属于中低风险。产品运
行一年后每个月都有分红，可以补充日常开
支，非常贴合老百姓的养老需求。”罗女士说。
“在我国，银行理财产品的普及度较高、社
会信赖度高，理财公司母银行服务的个人客户
广泛，营业网点遍布全国各地，并且有成熟的
理财顾问团队，能够有效拓宽养老产品的覆盖
面。”招联金融首席研究员董希淼说。

养老理财试点产品
与普通理财产品有何不同？

养老理财试点产品面世之前，保险和基金
等行业已率先进入养老金融市场，但产品规模
不大，有的甚至出现了遇冷的情况。此次推出
的养老理财试点产品与普通理财产品有何不
同？

产品期限 5年以上、中低风险等级、1元起
购、支持应急提前赎回⋯⋯记者了解到，与普
通理财产品相比，养老理财试点产品凸显稳健
性、长期性、普惠性，“养老”属性非常明显。
打理“养老钱”，投资者最关心资金安全。

稳健性是养老理财试点产品的最大特点。首
批 4只产品主要投向为固定收益类资产，以中
低风险等级为主。
“试点产品设计更加注重养老属性，投资
策略和理念更加稳健，投资标的选择更加审
慎。同时引入目标日期策略、平滑基金、风险
准备金、减值准备等方式，减少产品净值波动，
增强风险抵御能力，满足人们对养老金稳健、
安全的需求。”银保监会创新部资管一处处长
宋敏杰表示。
宋敏杰同时提醒，养老理财试点产品虽然

采用稳健的投资策略，但本质上还是金融产
品，具有一定风险属性，需要坚持“卖者有责，
买者自负”的基本原则。老百姓需要综合考虑
自身风险承受能力、养老规划、资金流动性安
排等因素，审慎选择适合自己的养老理财产
品。
不同于大多数理财产品，首批 4只养老理

财试点产品期限相对较长，封闭式产品期限为
5年。数据显示，9月份银行理财新发封闭式
产品加权平均期限为 357天。
业内人士表示，5年起步的投资期限意味

着养老理财试点产品有更多的跨周期投资空
间，投资者也将获得相对稳健的投资收益。
相较于其他银行理财产品，养老理财还设

置了提前赎回机制和分红机制，因患大病等特
殊情况，可以申请提前赎回，体现了人文关怀。
值得关注的是，从收益率上看，首批养老

理财试点产品的业绩比较基准普遍高于当前
大多数银行理财产品，大都在 5%以上。
业内人士表示，目前年化收益率超过 5%

的理财产品较少，而且大多是私人银行产品，
风险等级也更高。养老理财试点产品以较低
的风险等级，匹配较高的业绩基准，可见理财
公司对养老理财业务的重视程度。

市场需求巨大
养老理财走向成熟需完善产品与制度

养老理财试点开闸，受到百姓欢迎。记者
在工行武汉分行水果湖支行看到，不时有客户

咨询购买。客户经理陈利娜告诉记者，产品正
式发行前，该行的预约金额约有 2000万元。
目前，养老理财试点产品销售对象仅为持

试点地区当地身份证的符合条件的个人投资
者，这让非试点地区的投资者羡慕。“现在不少
老年人手里有钱，没有什么地方可以投资，这
批养老理财试点产品比较稳健，很有吸引力，
真希望试点能扩展到我们这里。”63岁的大连
市民毕女士表示。
专家表示，养老理财市场需求巨大，下一

步在条件成熟的情况下，监管部门可以逐步扩
大试点地区和机构，使其成为广大居民重要的
资产配置方向。
养老理财走稳走好，在养老金融领域发挥

更重要的作用，并非一时之功，需要机构的努
力、制度的完善和投资者理念的成熟等。
提高产品吸引力是核心。兼顾安全与收

益，是此次试点产品受到欢迎的重要原因。据
了解，各试点机构为产品匹配了优质的资产和
强大的管理团队。但也有投资者担心，如果将
来试点铺开、规模做大，产品是否还能保持这
样的吸引力？
光大理财董事长张旭阳表示，理财公司要

提升自身能力，通过投资技术和精细化管理，
带给客户相对稳健的收益。
肖远企表示，金融业要苦练内功，提高养

老金管理能力，增强产品吸引力，引导越来越
多的群众通过第三支柱进行长期养老储备。
养老理财的发展，离不开政策的协调与保

障。专家建议，加快探索建立第三支柱养老保
险专属账户体系，对养老金融产品采用降低整
体税率、延期征税等优惠政策，激发居民参与
动力。
“推动建立以账户制为基础的个人养老金
制度，账户封闭运行，用于归集投资收益、缴纳
个人所得税等，参与人可在账户存续期内自主
选择投资符合规定的金融产品，最大化提高居
民管理个人账户的便利程度和个人养老金的
投资效率。”建信理财总裁谢国旺表示。
加强投资者教育同样重要。“养老理财针

对的不仅是老年群体。投资者要转变观念，养
老规划越早越好，通过养老理财产品获得稳健
的长期可持续投资收益。”张旭阳说。

据新华社

养老理财试点开闸 将给百姓带来什么？


