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大花园·城事

1 至 11 月我市网络零售额
达311.5亿元
丽水优质农产品成为网购抢手货

□ 记者 陈春 通讯员 李军谕

本报讯 最近，在缙云县新碧街道三都村，不
少居民家里挂满了正在晾晒的土面。借助电商平
台，这些缙云土面将销往全国各地。

三都村是一个土面专业村， 家家户户做土
面， 此前因为经营模式落后， 产业曾一度没落。
2017 年开始， 村里成立了缙云县乡韵土面专业
合作社，开始借助线上渠道销售土面。 在电商专
业团队的运营下，土面逐渐打开市场，价格也比
原先涨了 3 倍。

“现在刚进入旺季， 一个月能销售 30 吨土
面，一吨面售价 1 万元左右。”据合作社相关负责
人介绍，通过电商平台，土面被销往全国各地。

市商务局发布的数据显示，今年 1 至 11 月，
全市网络零售额达 311.5 亿元 ， 同比增长
29.2%，增幅列全省第三位。 缙云土面、遂昌番薯
干、庆元香菇木耳等丽水优质农产品成为网购抢
手货。

截至目前，全市在重点第三方电子商务平台
上共有活跃网店 1.08 万家， 直接解决就业岗位
近 3 万个， 间接带动就业岗位近 8 万个。 其中
“淘宝村”就有 29 个，淘宝镇 4 个。“赶街”等农
村电商的“丽水模式”已惠及全国 23 个省（市、自
治区）。

□ 记者 陈春 通讯员 郑雨薇

本报讯 临近年关， 在遂昌县大柘镇大田村
一家制作番薯干的专业合作社里，几十名工人在
生产线上加班加点忙碌， 每天加工约 8000 斤番
薯干。 合作社负责人名叫王周敏，是个年轻的 90
后，2016 年回乡创业以来， 他一步一个脚印，将
家庭小作坊发展成初具规模的加工厂，小小的番
薯干，如今已成为远销全国各地的“抢手货”。

90 后小伙网上销售番薯干
三年间将手工作坊发展为加工厂

大学毕业后的王周敏，曾在杭州一家公司当
采购经理，亲身感受到线上销售的“钱景”。“我们
遂昌的农特产品种类丰富、品质优良，关键是要
打开销路。”渐渐地，王周敏的心里有了将家乡农
特产品放到网上销售的想法。

2016 年，王周敏毅然辞职回乡创业，开起了
淘宝店， 专卖自家手工作坊加工制作的番薯干。

“对从小吃番薯干的遂昌人来说， 这是一份有着
家乡味道的冬日小吃。 当初选择这个特产，就是
想把这份家乡味道分享给更多的人。 ”王周敏告
诉记者，创业初期，他的番薯干加工坊就设在自
己家里，只有一台烘干机，他负责加工，爸妈帮忙
打包。

乘着电子商务的“快车”，王周敏的家庭小
作坊经营得有声有色， 一天能卖出一百多斤番
薯干。 为了吸引更多“回头客”，王周敏与浙江
省农科院合作， 精选“浙薯 13 号” 作为货源。
“由农科院提供的这款番薯品种含糖量高，加工
出的番薯干口感香甜又有嚼劲。 加上病虫害
少， 番薯表皮更光滑， 制作加工的成品率更
高。 ”王周敏说，“浙薯 13 号”让他的网店赢得
了不少声誉。

2017 年，在当地政府的支持下，王周敏成立
了觅食农产品专业合作社，并于 2019 年注册“柘
里薯香”商标。 经过几年的发展，28 岁的王周敏

将家庭作坊“升级”为 800 平方米的厂房，建起 3 处
大型烘房和标准化生产线。

他见过许多城市凌晨 4 点的批发市场
如今将家乡小吃卖到了全国各地

为了扩大销售渠道，王周敏不再满足于开办网
店，而是开始不断往返于附近各县（市）的水果批
发市场，向水果批发商自荐产品，或对老客户进行
回访，了解当地顾客偏爱的番薯干口感。

“两广地区的客人喜欢更有嚼劲的番薯干，江
浙沪地区的客人则普遍喜欢软糯口感。 ” 两年多
来，浙江省内每一个市的水果批发市场，都留下了
王周敏的足迹， 他准确掌握了顾客喜好和市场行
情。 说起成功的秘诀，他说：“我见过许多城市凌晨
4 点的水果批发市场。 也许这就是‘功夫不负有心
人’吧。 ”

如今，王周敏的加工厂订单越来越多，番薯干
的日产量达 8000 斤，单日最高销售额 5 万元。今年
9 月，他与鲜丰水果旗下品牌“杨果铺”签订了 300
万元的年销售合同。 目前，王周敏的工厂每年收购
新鲜番薯约 300 万斤，可加工番薯干 60 万斤，产品
远销全国各地，今年的销售额预计超过 500 万元。

“早年我们不敢种太多番薯，怕卖不出去，如今
不再为销路发愁，种植规模也扩大了。 ”大田村民
雷素媛告诉晚报记者，在王周敏的带动下，村民还
多了一份收入，“冬天农闲时，我们就到周敏的厂里
帮忙，每天能挣 100 多元。 ”

“好山好水种出好番薯，我们要好好开发利用，
让它真正成为大家增收致富的好产品。 ” 对于未
来， 王周敏信心满满，“我计划在明年把‘柘里薯
香’品牌入驻天猫，届时将加大生产投入，力争年
销售额达到 1000 万元以上。 ”

绿色农产品敲开致富门 小作坊三年间变身加工厂

遂昌 90 后小伙一年卖出 60 万斤番薯干
说起成功秘诀，他说：“我见过许多城市凌晨 4 点的批发市场！ ”

阅读提示

“好山好水种出好番薯，我们要好好开
发利用，让它真正成为大家增收致富的好产
品。 ”目前，王周敏的工厂每年收购新鲜番薯
约 300 万斤，可加工番薯干 60 万斤，产品远
销全国各地。

王周敏在打包番薯干。


